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Para una oficina de compra de diamantes en bruto.   

1.  
2.  
3.  
4.  
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6.  
7.  
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13.  
14.  
15.  

Almohadillas de clasificación.   
Lámparas con batería.   
Lupas de 10 aumentos.   
Pinzas.   
Comprobador de diamantes en bruto.   
Balanza de quilate.   
Clasificador de color en v.   
Cucharas rectangulares.   
Tamices.   
Medidores de joyería digitales.   
Medidores de Leveridge.   
Lupa de 10 aumentos darkfield.   
Transformador de luz a gasolina o gasóleo.   
Maletín de microscopio o binocular.   
Laboratorio portátil.   
    
 

Lupa de 10 aumentos.   

Pinzas.   

Comprobador de diamantes en bruto.   

Cartón de color blanco en v.   

Balanza de quilate.   

Papelinas.   

Bolsas de seguridad.   
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El  diamante en bruto y sus clasificaciones.   

  
Clasificación del diamante en bruto.   
El diamante de calidad gema.   
El diamante de calidad industrial.   
Las principales formas cristalinas del diamante en bruto.   
  

Clasificación del diamante en bruto.   
  
El diamante de calidad gema.   
El diamante de calidad industrial.   
  
Apenas  el  20%  de  la  producción  mundial  de  diamantes  en  bruto  es  destinado  a  la  joyería   
(calidad  gema)  y  el  80%  a  usos  industriales.  Hay  más  de  5.000  clasificaciones  posibles  de   
diamantes en bruto.   
  
El diamante de calidad gema.   
Esta calidad sirve para la joyería. Ha de ser de buen color y de buena pureza.   
  

�  Las piedras stones: cristales enteros de forma regular.   
�  Las piedras shapes: cristales enteros menos regulares.   
�  Las piedras cleavages: cristales irregulares o rotos.   
�  Las piedras macles: cristales maclados de forma aproximadamente triangular.   
�  Las  piedras  flats:  cristales  de  forma  irregular  con  caras  paralelas,  planos  y  con   

inclusiones de vidrio.   
  
El diamante de calidad industrial.   
  
Se emplea para la industria: para cortar, taladrar o perforar. Hay muchísimas herramientas que   
van recubiertas con diamante o polvo de diamante.   
  
Cortar: discos de radial, máquinas tuneladoras (para hacer túneles para el metro.)   
Taladros: Brocas de ferretería para hacer agujeros en los objetos.   
Perforar: punteros para hacer cimentaciones de la construcción.   
  
Consejos para la compra de un diamante en bruto.   
  
Saber el color de un diamante en bruto no es tarea fácil. Hay que tener la vista muy entrenada   
y estar tocando todos los días los diamantes en bruto. Aún así, es muy fácil, de vez en cuando   
que se pase algún, por eso los mismos lotes son revisados por varios expertos. Y estos expertos   
de normal están trabajando durante muchos años. Y si tienen dudas se apoyan con patrones.   
  
Este trabajo ha sido realizado por Rafael Córcoles García   
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Lo  mejor  es  comprarlos  en  oficinas  de  compra�venta  de  diamantes  en  bruto,  en  los  países   
productores. Ya que en las minas hacen una clasificación por un experto,  luego el comprador   
de la casa de compra�venta también los clasifica por su cuenta antes de comprarlos. Así que   
cuando vayamos nosotros a comprarlos ya están clasificados al menos dos veces. Para ahorrar   
tiempo y dinero hay que decir lo que queremos y cuánto estamos dispuestos a gastar. A partir   
de ahí, nos sacarán los lotes clasificados y ustedes los revisarán y luego en función de lo que   
ustedes    
  
Vean, ya se discutirá el precio y si no están de acuerdo y quieren ver otros lotes,  no tendrán   
ningún inconveniente en mostrarle otros lotes. Recuerde que ellos están allí para vender y no   
para  regalar.  Si  ambas  partes  están  de  acuerdo  y  se  cierra  el  trato,  les  entregarán  los   
diamantes  en  bruto  con  el  certificado  de  Kimberley.  Ya  que  las  oficinas  de  compra�venta  de   
diamantes están autorizadas por el Ministerio de Minas.   
  
Hay quien dice que para comprar un diamante es muy importante comprar un diamante a la   
luz del día, en un día con buen tiempo y con exposición hacia el norte. Es en las condiciones en   
las  que  el  verdadero  color  del  diamante  aparecerá  y  hay  quien  dice  incluso  a  las  12  del   
mediodía.   
  
Si compro en una joyería de Londres un diamante talla brillante de color H (wesselton), pureza   
VS1, buenas proporciones de talla y un peso de 0,50 quilates, con certificado y al día siguiente   
lo analizo, comprobando con una brújula el norte, siendo las 12 del mediodía, claro y sin nubes    
en el mes de agosto, con una cartulina blanca en forma de v para ver el color de los diamante,   
el color del diamante se verá más bien G�F (Top Wesselton). Si a los dos días estoy en España,   
en Sevilla capital y hago el mismo experimento, coloco la brújula que me indique el norte para   
coger  la  posición  norte.  Para  coger  la  hora  hay  que  tener  claro  la  franja  horaria  ya  que  en   
España hay una diferencia con el sol de una hora en invierno y dos horas en verano y hay que   
coger el horario solar y no el impuesto por los gobiernos, para que el experimento salga bien.   
Ya solo queda poner el diamante en la cartulina blanca en forma de v y observar  el diamante   
de qué color se ve. Se ve H (Wesselton) I (Top Crystal). ¿Por qué esta diferencia de color siendo   
el mismo diamante? Una puede que en Londres solo tuviese 5.000 kelving o 5.500 kelving  y en   
Sevilla tuviese 7.000 kelving o 7.500 kelving. Otra explicación es porque el ojo humano no es   
perfecto y por eso tenemos que inventar aparatos como el colorímetro para clasificar  el color   
de  los  diamantes  pulidos  y  las  lámparas  de  luz  fría,  que  sirven  para  la  selección  de  los   
diamantes en cualquier lugar del mundo. Que simula la luz natural del día pero con la misma   
intensidad de onda. Los tubos fluorescentes no son recomendables.     
  
Si  es  difícil  ver  el  color  de  un  diamante  bien  tallado  en  talla  brillante,  más  difícil  será  ver  el   
color de un diamante en bruto que hay más de 5000 clasificaciones. Y si es difícil ver el color de   
un  diamante  bien  tallado  en  talla  brillante  en  una  oficina  climatizada,  sentado  frente  a  una   
mesa cómodamente, relajado y sin prisas, habiendo dormido bien, sin trasnochar y sin haber   
bebido  alcohol,  estando  la  mesa  preparada  con  sus  almohadillas  blancas  de  papel,  con  una   
lámpara  de  luz  fría,  poniéndote  la  luz  a  tu  gusto  y  poniendo  el  diamante  dentro  del  cartón   
blanco  en  V,  sabiendo  cómo  lo  tienes  que  poner  y  mirar  y  teniendo  un  Máster�Stones  para   
apoyarte, aún así es fácil equivocarse.    
  
Este trabajo ha sido realizado por Rafael Córcoles García.   
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Por eso, no está de más que lo vea otro experto o se compruebe después de hacer la prueba   
con un colorímetro.   
  
Imaginaros  que  todos  los  que  fuesen  a  comprar  diamantes  en  bruto  quisieran  ver  los   
diamantes a las 12:00H del mediodía, hora solar, en un día claro y sin nubes, tendrían que salir   
de la oficina a la calle, a la intemperie. Si esto fuese en África, soportarían un calor agobiante y   
si fuese en Rusia o Alaska, un frío intenso ¿éstas serían condiciones para ver un diamante en   
bruto?   
Aún así hay quien dice que es muy importante comprar un diamante en bruto a la luz del día,   
en un día con buen tiempo y con exposición hacia el norte. Es en las condiciones en las que el   
verdadero color del diamante aparecerá.   
  
Toda  la  explicación  que  os  he  dado  es  para  que  no  cometáis  este  error,  que  exijáis  unas   
condiciones  normales  y  lógicas  que  suelen  tener  casi  todas  las  oficinas  de  compra�venta  de   
diamantes en bruto y tallados.   
  
Esto  de  coger  un  diamante  en  bruto  y  verlo  a  la  luz  del  sol,  con  dirección  norte,  se  haría   
antiguamente,  cuando  no  existían  medios  para  determinar  el  color.  Los  clasificadores  de   
diamantes en bruto hacen sus clasificaciones de cinco formas diferentes de cristalización y    
Luego  en  diez  colores  y  siempre  apoyándose  con  diamantes  patrones  en  bruto  de  1  quilate,   
con  sus  lámparas  de  luz  fría,  en  su  mesa  de  trabajo,  donde  nadie  les  molesta  y  suelen   
equivocarse muy poco. Por eso toman sus precauciones y la misma remesa la analizan dos o   
tres expertos que están tocando los diamantes en bruto todos los días.   
  
Debes saber también que los diamantes en bruto crecen en diferentes direcciones y forman un   
nudo como en la madera. Así que, si deseas comprar diamantes en bruto con el fin de tallarlos   
y  revenderlos  tallados,  hay  siempre  un  cierto  riesgo  en  el  momento  del  serrado  o  clivaje.  La   
inversión se perdería totalmente. También si el tallador no es de su confianza podría cambiarle   
las piedras por unas de inferior calidad.   
  
Hay que ver las inclusiones en qué situación se encuentran dentro del diamante. Si están en el   
centro y no se pueden eliminar al hacer la talla, obviamente valdrán menos que si se ubican en   
la  parte  externa  del  diamante  en  bruto  y  al  tallarlo  desaparecen  en  gran  medida  o  quedan   
pocas inclusiones casi inapreciables, etc.   
  
Hay  que  tener  en  cuenta  que  la  pérdida  de  un  diamante  dependerá  de  su  forma  cristalina  y   
cada forma cristalina tiene un rendimiento.   
  
Un  diamante  en  bruto  cristalizado    en  forma  octaedro,  bien  formado,  tendrá  una  pérdida  al   
serrarlo, facetarlo y pulirlo, sobre un 50%. Mientras que un diamante en bruto cristalizado en   
forma irregular octaedro aplanado de dos caras sólo tendrá un 33% de rendimiento y sólo se   
pueden tallar diamantes en forma de corazones o esmeraldas con estos diamantes en bruto.   
  
Este trabajo ha sido realizado por Rafael Córcoles García.   
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COMPRAR DIAMANTES EN BRUTO   
  
1.�  Tratado  de  Kimberley.  Reglamento  (CE)  nº2368/2002  del  Consejo  de  20  de  diciembre  de   
2002.   
2.� Las Bolsas del diamante   
3.� El mercado libre   
4.� El mercado negro del diamante.   
5.� De Beers   
  
1.�  Tratado  de  Kimberley.  Reglamento  (CE)  nº2368/2002  del  Consejo  de  20  de  diciembre  de   
2002.   
Puedes  ponerte  en  un  buscador  de  Internet  y  poner  "reglamento  (CE)  N�2368/2002  del   
Consejo" cliquear con el ratón en Buscar y te aparecerá el Sistema de Certificación del Proceso   
de Kimberley para el Comercio Internacional del diamante en bruto.   
  
2.� Las Bolsas del diamante   
Una forma de conseguir diamantes en bruto es en las 4 bolsas de diamantes de Amberes. Yo,   
personalmente,  he  estado  allí,  no  es  difícil  contactar  con  un  fabricante  de  diamantes  o  un   
broker.  En  primer  lugar,  contacté  con  firmas  de  diamantes  pulidos  en  la  Feria  de  Basel  para   
después seguir viéndonos en la Feria de Joyería de Madrid. Luego me invitaron a ir sin ningún   
problema, enseñando mi acreditación como profesional  y comprobando la visita los Guardias   
de  Seguridad  me  dejaron  pasar.  La  experiencia  fue  de  lo  más  gratificante,  te  atienden  muy   
bien  y  luego  piensas    que  estas  personas  están  ahí  para  vender  y  comprar  diamantes  y   
satisfacer nuestras necesidades.   
  
  
3.� El mercado libre.   
Este  mercado  está  constituido  por  sociedades  de  explotación  diamantífera  y  oficinas  de   
compra�venta de diamantes en bruto.   
  
Hay  que  conocer  muy  bien  el  diamante  en  bruto  o  estar  a  acompañado  por  una  persona   
experta.   
Las  estafas    son  bastante  frecuentes  y  una  persona  inexperta  tiene  más  posibilidades  de   
perder su dinero que de ganarlo.   
  
Comprar directamente en los países productores, también tiene sus riesgos. Se cree que en los   
países  productores  encontraremos  diamantes  en  bruto  más  baratos  que  en  los  países   
receptores de diamantes en bruto, por lo cual está lejos de la verdad absoluta. Los empresas   
explotadoras de los concesiones diamantíferas tienen ya su red de ventas de diamantes  igual   
que  las  oficinas  de  compra  conocen    el  valor  de  los  diamantes  en  bruto  y  si  se  desea  hacer   
negocios  directamente  lo  más  probable  es  que  no  cubra  los  gastos  de  desplazamiento  y  de   
hospedaje  ocasionados  por  el  viaje  o  cuando  llegue  a  su  país  e  intente  venderlos  lo  que  le   
ofrezcan sea un precio inferior al que ustedes compraron. No estaría de más que comprobará   
los diamantes con un tester de diamantes.   
  
Este trabajo ha sido realizado por Rafael Córcoles García.   
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Hay  posibilidades  de  invertir  en  pequeñas  explotaciones  de  diamantes  modernizando  sus   
equipos y materiales a cambio de tener participaciones en su sociedad. Estas empresas tienen   
todos los permisos con el Ministerio de Minas.   
  
El mercado negro del diamante en bruto.   
  
El  mercado  negro  representa  un  porcentaje  muy  poco  significativo  en  comparación  con  el   
mercado mundial del diamante. Pero  no es legal y si usted no lo sabe la ley no  le exime de   
culpa por su ignorancia. No le pase ni por el pensamiento probar fortuna pues el mercado está   
lleno de estafas. Y las malas pasadas son más frecuentes de lo que se cree. Y tenga en cuenta   
que las cárceles de estos países no son como las de los países occidentales, les pueden caer 20   
años  a  trabajos  forzados, en  malas  condiciones  higiénicas  y  sepa  que  los  hospitales  de  estos   
países  más  vale  no  pisarlos  porque  puede  salir  peor  de  lo  que  entró.  Piense  que  no  sólo  se   
arruinaría usted, sino su familia también y no hay convenio de extradición que valga.    
  
Comprar  diamantes  en  bruto  es  un  trabajo  de  especialistas  y  de  expertos    y  es  fundamental   
tener un  buen conocimiento  del diamante en bruto y de diamantes tallados, ambos van de la   
mano ya que para tasar el precio del diamante en bruto hace falta saber el precio del diamante   
tallado.  Y  son  indispensables  unas  buenas  relaciones  y  si  no  se  tiene  la  capacidad  financiera   
suficiente, tener a grupos financieros que apuesten por una buena inversión.   
  
De  Beers:  selecciona  a  unas  firmas  a  las  cuales  les  proporciona  2  veces  al  año  unos  lotes  de   
diamantes en bruto de 2 millones de dólares. Son los denominados sighthalders y no pueden   
rechazar sus ofertas o son expulsados de este pequeño club de unas 87 firmas más o menos.   
  
El  advisor  es  un  instrumento  para  analizar  la  rentabilidad  de  los  diamantes  en  bruto  y  los   
estilos de talla que se pueden obtener,  mediante el análisis por ordenador.    

  
Costes que hay que tomar en consideración antes de comprar diamantes en bruto.   
Modo de Cálculo.   
Lista de precios.   
  
Costes del diamante en bruto.   
  
Todo  dependerá  del  continente  donde  se  efectúa  la  compra:  Europa,  USA,  America  Latina,   
África.   
Al país que se exporten los diamantes: Europa, Israel, USA, India, Armenia, Hong Kong.   
La forma de pago: Bank to Bank, transferencia bancaria, contado, etc.   
Los diferentes gastos que conlleva una operación comercial de estas características: Obtención   
del bisado, vacunaciones contra la malaria y obtener la cartilla sanitaria de lo contrario no le   
dejarán bajar del avión, billetes de avión, hoteles, etc.   
  
  
Este trabajo ha sido realizado por Rafael Córcoles García.   
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El diamante en bruto cristaliza en el sistema cúbico. Octaédrico aplanado, hexaquisoctaedro,   
rombododecaedro, macla de dos octaedros, rombododecaedro, octaedro y cubo apiramidado.   
  
El  diamante  en  bruto  cristaliza  en  el  sistema  cubico,  Octaedro,  octaedros  estriados  o  rotos,   
irregulares  con  dos  o  tres  formas  de  cristalización  diferentes  y  suelen  ser  los  más  grandes,   
modos de dos caras octaédricas u octaedros aplanados.    
  
Por eso la forma en la que el diamante en bruto cristaliza es importante ya que cada forma da    
un rendimiento diferente al tallarlo.   
    
Todo dependerá de que idea tengamos para elegir una forma de cristalización del diamante en   
bruto u otra, en el resultado final al tallarlo. Por ejemplo, si queremos tallar diamantes en talla   
brillante, elegiremos octaedros con buena forma de cristalización, que da mejor resultado, que   
un  rombododecaedro,  octaedro,  cubo  piramidal  y  cubo  octaedro.  Por  eso  hay  que  tener  en   
cuenta  que  las  formas  de  cristalización  del  diamante,  no  dan  el  mismo  resultado.  Habrá  al   
tallarlo  una  pérdida  diferente  según  la  forma  de  cristalización  del  diamante  en  bruto  que  se   
elija.  Para  un  octaedro  con  buena  forma  cristalina,  color  trasparente,  "como  el  cristal"  sin   
tener  ninguna  inclusión,  por  el  interior  del  diamante,  de  tener  alguna  o  varias  si  son  por  el   
exterior  no  tiene  importancia  si  al  devastar  el  diamante  se  quita  esta  inclusión.  Al  tallarlo   
puede tener una perdida alrededor del  50% aproximadamente, no es un cálculo exacto pero   
se  aproxima  a  la  realidad.  Porque  el  tallado  también  depende  del  factor  humano  y  de  la   
maquinaria  que  se  emplee,  no  es  igual  una  maquina  moderna  que  tiene  unas  pérdidas   
menores  que  una  maquinaria  antigua  que  tendrá  pérdidas  mayores.  Pero  decir  un  50%  de   
pérdidas  es aceptable entre comillas.    
  
Modo de cálculo   
  
He  aquí  uno  de  los  métodos  de  cálculo  que  conozco,  hay  otro  pero  este  me  gusta  más  a  mi   
particularmente.   
  
Voy a poner el ejemplo de un octaedro que pesa 3 quilates en bruto, al tallarlo y perder sobre   
un  50%  me  quedaría  un  diamante  tallado  en  talla  brillante  de  1,50  quilates.  Para  sacar  el   
cálculo de lo que tendríamos que pagar, hay que sacar no un diamante de 1,50 quilates, sino 2     
diamante de 0,75 quilates,  la suma de los dos diamantes de talla brillante me da 1,50 quilates.   
Pero el precio es más que evidente que no es igual de 1,50 quilates que de 0,75 quilate.   
  
Es importante que ustedes practiquen y hagan los cálculos con un diamante en bruto  de un   
quilate,  2  quilates,  3  quilates,  3,50  quilates,  3,75  quilates,  4  quilates,  5  quilates.  Yo   
particularmente  tengo  los  cálculos  sacados  hasta  10  quilates.  Simplemente  por  ejercitar  la   
mente y cuando tengo un diamante encima de la mesa automáticamente ya tengo una idea de   
lo  que  puede  valer.  Pero  nunca  hay  que  fiarse  del  exceso  de  confianza  y  hay  que  tener  la   
cabeza fría y hacer las cosas bien y como nos han enseñado.   
  
El cálculo lo vamos asacar por la cantidad de diamante tallado en talla brillante recuerden que   
sacamos dos diamantes de 0,75 quilate, y no 1 de 1,50 quilates.   

Este trabajo ha sido realizado por Rafael Córcoles García.   
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Hay que tener en cuenta  que os podéis poner los ejemplos que vosotros queráis como   
os dije anteriormente. Hay quien pone el ejemplo de 2 quilates, hay quien lo pone  de   
4 quilates, hay quien lo pone de 5 quilates y cada cual es libre de poner el ejemplo que   
quiera.   
  
Vamos  a  suponer  que  queremos  comprar  o  nos  ofrecen  un  diamante  en  bruto  de  3   
quilates, de cristalización octaédrica, de buenas proporciones y sin irregularidades de   
color H y de pureza VS1.   
  
De  un  octaedro  se  puede  obtener  sobre  el  50%  más  menos  una  vez  tallado  en  talla   
brillante.  El  diamante  en  bruto  de  3  quilates  lo  multiplicamos  X  0,50  quilates  y  el   
resultado es 1,50 quilates de talla brillante. Tallamos 2 diamantes en talla brillante del   
mismo peso y nos salen 2 diamantes talla brillante de 0,75 quilate cada uno. El precio   
de  unas  listas  internacionales  las  cuales  todos  nos  guiamos  y  advierte  de  que  los   
precios  son  orientativos  y  que  ellos  no  se  hacen  responsables    de  los  precios  allí   
indicados. Aún así, todo el mundo coge como referencia estas listas de precios que nos   
los dan en dólares americanos y los diamantes siempre se calculan en dólares y talla   
brillante.    No  es  el  mismo  precio    1,50  quilates  que  de  0,75  quilate  esto  es  más  que   
evidente.  Para  este  peso  y  para  esta  calidad  nos  dan  este  precio  por  0,75  quilates,   
4.300 dólares americanos, por un diamante tallado en forma talla brillante, para este   
peso  y  esta  calidad  lo  que  daría  4.300  dólares  americanos  X  0,75  quilates  es  igual  a   
3.225  dólares  por  un  diamante  talla  brillante.  Como  tengo  dos  diamantes  tallados   
iguales en talla brillante tengo 6.450 dólares americanos.   
  
Yo  les  he  pasado  3  listas,  como  ejemplo  y  como  podrán  comprobar  cada  una  da  un   
porcentaje  diferente,  aconsejo  comprar  al  por  mayor  como  mínimo  menos  un  40%,   
por decirles algo, ya que hay quien obtiene hasta un 60% de descuento, de las listas de   
compra  al  por  mayor.  Porque  no  es  igual  comprar  12.000  dólares  americanos,  que   
toda la producción de una mina. Esto es lógico y se entiende, verdad.   
  
Por eso digo que un 40% de descuento, siendo un cliente habitual y fiel a la empresa   
es normal, también dependerá de la oferta y la demanda del mercado. El 40% menos   
de descuento no es una regla fija establecida. Puede ser más o menos.   
  
Tengo  0,75  quilates  X  4.300  dólares  americanos  X  0,60  esta  operación  me  da  1.935   
dólares americanos, por un diamante de 0,75 quilates talla brillante, como tengo dos   
el resultado es 1.935 dólares americanos X 2 = 3.870 dólares americanos.   
  
¿Qué  margen  comercial  tengo  que  poner?  Lo  lógico  es  poner  100%  pero  la  gran   
mayoría se pone el 50% por ciento de margen comercial o menos, esto dependerá de   
la cantidad que uno invierta para que le salgan las cuentas. Yo voy a poner el 50%  de   
margen comercial.   
  
4.300 dólares americanos X 0,50 que tengo del producto = 2.150 dólares americanos,   
este  es  el  precio  que  tengo  que  pagar  por  el  diamante  en  bruto  de  3  quilates  2.150   
dólares americanos.    
  
Este trabajo ha sido realizado por Rafael Córcoles García.   
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Ahora  esta  cantidad  hay  que  dividirla  por  tres  quilates,  esto  nos  da  2.150  dólares   
americanos  dividido por 3 quilates = 716 dólares americanos por quilate. Esto quiere   
decir  que  el  quilate  de  este  diamante  en  bruto  está  en  716  dólares  americanos  por   
quilate.   
  
  
Así  es  como  te  dan  la  explicación  las  páginas  web.  Analicemos  esta  lista  de   
instrucciones para sacar el precio el diamante en bruto. 4.300 dólares americanos es el   
precio de venta que te dan en las listas al por mayor y 0,75 quilates lo que sacamos por     
diamante  tallado    así  que  multiplico  4.300  dólares  por  0,75  quilates=  3.225  dólares   
americanos  de  producción,  como  tengo  dos  diamantes  multiplico,  3.225  dólares  X  2   
diamantes =6.450 dólares esta es la producción. Pero hemos pagado 2.150 dólares por   
el diamante en bruto de 3 quilates que hay que restar de la producción 6.450 - 2.150   
dólares  = 4.300 dólares de producción.    
  
  
  
Hay que pagar un 3% al ministerio de minas por la exportación del valor del diamante   
en bruto. Que esto es 2.150 dólares que pagué por el diamante en bruto X 3% para el   
ministerio de minas = 6.450 y dividido por 100 = 64,5 dólares. El tratado de Kimberley   
100 dólares por diamante en bruto.   
  
  
Llegamos a España, en la factura nos pone que pagamos 2.150 dólares por el diamante   
en bruto. Hay que pasar los dólares a euros. Para pagar el 16% de IVA. 2.150 dólares X   
0,70 euros =1.505 �  por 16% de IVA.= 240,8 � . Un 3% en aduanas = 7,22 � . Ahora nos   
queda tallar el diamante de 3 quilates en bruto esto te cobran 150�  por quilate mas el   
I.V.A por su trabajos esto sube 450 �  I.V.A no incluido por que en Bélgica es 21% sumo   
los  gastos  en    euros  para  pasarlos  a  dólares  USA.  862,52  � .  862,52  �   X  1,42  dólares   
=1.224,78 dólares.   
  
  
La compra nos sale a 2.150 + 64,5 + 100 = 2.314,5 dólares.   
Impuestos en Europa y talla 991 dólares.    
Total 3.141 dólares nos sale de comprar un diamante en bruto de 3 quilates, pagar los   
impuestos y de tallarlos.   
  
La  producción  es  de  6.450  dólares  menos  el  total  de  7.319,41  dólares  igual  3.309   
dólares. Así obtendríamos 3.309 dólares de beneficio en bruto.   
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Por  dos  diamantes  tallados    tengo  3.309  dólares  de    beneficio  en  bruto,  el  50%  se  va  para   
pagar los billetes de avión, desplazamiento, hospedaje, dietas, vacunas que hay que ponerse si    
no, no te dejan entrar en el país y te vuelves en el mismo avión que has ido (claro comprando   
un billete nuevo), el IRPF, los beneficios que hay que declararlos, gestoría,  seguro autónomo,   
sociedad de profesionales que hay que pertenecer, gastos luz, agua, contribución, teléfono y   
publicidad  que  estás  obligado  a  hacer.  Total  3.309  dólares  menos  el  50%  =  1.654  dólares  de   
beneficio. Pero nuestras horas de trabajo también cuentan y todavía no las  hemos contado y   
son  9  días  por  lo  menos;  por  ejemplo,  ir  a  cualquier  lugar  del  mundo  donde  se  encuentren   
diamantes en bruto, a menos que seas de un país productor, más 3 días para llevarlos a tallar y   
otros 3 días para ir a recogerlos. Total que de 1.654  dólares de beneficios que te quedaban   
resulta que al final has pagado los gastos y solo te has sacado el jornal si todo sale bien.   

Entonces los beneficios están en que comprando un diamante en bruto pagamos los gastos de   
una persona. Comprando 11 diamantes en bruto de las mismas características, con uno pagas   
todos  los  gastos  y  con  los  10  diamantes  que  te  quedan  sacas  1.654  dólares  por  10  =  16.540   
dólares.   

Recuerdas que la primera lista, la cual todo el mundo seguía, pone que no se hace responsable   
de  los  precios.  Así  que  lo  primero  que  tenéis  que  hacer  es  una  prospección  de  mercado   
preguntando  a  varios  brókers  los  precios  de  mercado  de  los  diamantes  tallados  en  talla   
diamante.  La  tercera  lista    corresponde    más  a  esta  realidad  así  que  tenéis  que  hacer  los   
números con esta lista para tasar los diamantes en bruto. Practicando con diamantes de un 1   
quilate, 2 quilates, etc. hasta coger habilidad y destreza hasta el punto que cuando tengáis un   
diamante  en  bruto  en  la  mano  observar  sus  características  y  saber  su  peso  calcular   
mentalmente su precio.   

Los  libros  solo  te  dan  la  explicación  de  este  sistema  de  cálculo  hasta  sacar  el  precio  del   
diamante en bruto por quilate. Todo lo demás que te explico no lo encontrarás en ningún libro   
escrito en inglés y menos en español así que, esto es todo un lujo y una primicia, la cual hago   
muy  gustosamente  para  ahorraros  tiempo,  dinero  y  daros  las  gracias  si  habéis  llegado  hasta   
aquí y leído mi trabajo.   

Hay varias páginas web que te ofrecen un libro de cómo sacar los precios de los diamantes en   
bruto y un programa para decirte el precio de los diamantes en bruto. Yo hice la transferencia   
bancaria de 300 euros por las dos cosas hará más de 2 años y aún estoy esperando el libro y el   
programa. Yo los 300 euros si que los perdí, fui al banco y no se pudo reclamar, reclame por mi   
cuenta  durante  más  de  medio  año  hasta  que  me  cansé,  ya  que  la  empresa  en  cuestión  es   
americana  y  me  gasté    más  por  teléfono,  e�mail  y  cartas  que  pagué  por  el  libro  y  por  el   
programa.  Hay  otra  página  que  ofrece  los  mismos  productos  pero  esta  vez  he  pedido    
información  a  la  empresa  que  los  ofrece.  Hará  más  de  dos  meses  y  todavía  no  me  han   
contestado.   
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¿Quién dijo que el saber no ocupa lugar?   

  

Yo  digo  que  el  saber  ocupa:  tiempo  de  estudio,  trabajo,  dedicación,  esfuerzo,  constancia,   
perseverancia y dinero, más del que uno se cree. Y si algún filósofo se atreve a filosofar sobre   
esta cuestión, le invito que venga aquí y que me lo diga.   

  

Si habéis analizado bien el sistema os daréis cuenta que todo el mundo ha cobrado su dinero y   
los  vendedores  de  diamantes  que  han  cobrado  tienen  que  estar  contentos,  el  Ministerio  de   
Minas,  el  Ministerio  de  la  Exportación  e  Importación,  los  del  Tratado  de  Kimberley,  el   
Ministerio de Hacienda, Aduanas, hoteles, agencia de viajes, transportes, gestores etc. Nadie   
puede decirnos que no ha cobrado y hay que ser muy consciente que si la talla sale bien y la   
venta también,  entonces, sólo entonces se podrá analizar, dependiendo de los resultados de   
la talla y de la venta si hubo beneficios o pérdidas. Pero recuerda todos han cobrado menos   
nosotros.      

  

Todo el conjunto es importante.   

Todo  el  conjunto  es  importante,  si  sólo  conocéis  una  parte,  no  podréis  tasar  bien  los   
diamantes en bruto.   

Todos los precios son en euros. Yo ya me he tomado la molestia de pasar lo de dólares USA a   
euros para facilitaros el trabajo. Vamos a sacar los precios de 0,25 quilates, 0,50 quilates, 0,75   
quilates y de un quilate   

La primera lista.   

Las tres listas son de Diamantes tallados talla brillante.   

Lista que todo el mundo se coge a ella. La lista esta convertida a euros para que las tres listas   
estén en la misma moneda y así poder comparar los precios.   

0,23 - 0,29 ct. Color H pureza VS1 precio 1.036 � /quilate.   

0,50 - 0,69 ct. Color H Pureza VS1 Precio 2.310� /quilate.   

0,70 - 0,89 ct. Color H Pureza VS1 Precio 2.940� /quilate.   

1,00 - 1,49 ct. Color H Pureza VS1 Precio 4.550� /quilate.   
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Periódico Español del sector.   

0,23 - 0,29 ct Color H Pureza VS1 Precio 1.129� /quilate. + 9%   

0,50 - 0,69 ct. Color H Pureza VS1 Precio 2.258� /quilate. - 2,30%   

0,70 - 0,89 ct. Color H Pureza VS1 Precio 2.823� /quilate. - 4%   

1,00 - 1,49 ct. Color H Pureza VS1 Precio 4.766� /quilate. + 5%   

Lista broker Bélgica.   

0,23 - 0,29 ct. Color H Pureza VS1 Precio 863� /quilate. - 16,70%   

0,50 - 0,69 ct. Color H Pureza VS1 Precio 1.767� /quilate.  - 23,50%   

0,70 - 0,89 ct. Color H Pureza VS1 Precio 2.193� /quilate. - 25,40%   

1,00 - 1,49 ct. Color H Pureza VS1 Precio 3.202� /quilate. - 29,60%   

Estas listas son del día 30 de septiembre del 2007. Y la divisa cotiza a 1,42 dólares por euro,   
entonces un dólar nos cuesta 0,70 euros.    

Vamos a pasar lo que tendríamos que pagar por el diamante en bruto de 3 quilates de dólares   
a euros. 4.300 dólares USA. X 0,70 euros = 3.010 euros. Ahora vamos a sacar a como nos sale   
el quilate. Dividimos 3.010 � . Por 3 quilates que pesa el diamante en bruto y nos sale a 1.003   
� / quilate.   

El Proceso Kimberley, la garantía del comercio legal.   

Se trata de un acuerdo entre gobiernos, ONG´S, la ONU y estamentos de la industria   
que se han unido para crear un plan para que los diamantes, desde que se extraen de   
la  mina  hasta  que  pasan  por  las  diferentes  etapas  en  bruto  y  en  pulido,  tengan  un   
certificado de origen y que muestren por dónde pasan.   

También se está actualmente estudiando el tema para que cada joya o alhaja tenga su   
correspondiente certificado de autenticidad del diamante como que es natural, si está   
tratado que lo indique y si es sintético que lo digan claramente los certificados en las   
joyerías.  Ya  que  el  Proceso  Kimberley  nos  da  la  garantía  del  comercio  legal,  las   
empresas  quieren  que  sus  diamantes  sean  tallados  por  maestros,  en  condiciones   
normales como dictan las leyes laborales, pues también el consumidor  tiene que saber   
lo que está comprando.    
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ASESORAMIENTO   

PROCEDIMIENTO PARA LA COMPRA DE DIAMANTES EN BRUTO EN ÁFRICA.   

El procedimiento inicial para la compra de diamantes en bruto, (posteriormente se podría   

llegar a otros acuerdos) es el siguiente:   

Acuerdo escrito con la empresa que en su momento se dirá sobre sus servicios y sus   

honorarios.  Si  es  persona  física,  tendrá  que  pasar  su  D.N.I.  por  e�mail  en  un   
documento adjunto, especificar qué profesión tiene y presentarnos un aval  bancario   

que  demuestre  que  tiene  capacidad  para  la  compra  de  diamantes  en  bruto.  Si  es   

persona  jurídica,  tendrá  que  pasar  su  D.N.I.  y  datos  de  su  empresa  C.I.F.  Y   

presentarnos  un aval bancario que demuestre que tiene capacidad para la compra de   

diamantes  en  bruto.    Y  si  tiene  inversores  darnos  los  nombres  de  los  mismos  para   

verificar  que  no  sean  clientes  nuestros.  Todos  estos  datos  tiene  que  pasarlos  por   

correo  electrónico  y  el  D.N.I.  en  un  documento adjunto.  Se  firmará:  Acuerdo  de   

comisión,  discreción  y  no�engaño.  (Non�  circumvention�non�disclosure  agreement,   
NCND).   

  

Los servicios que puede dar Diamantes Valencia son los siguientes:   

  

�  Información de cómo obtener el visado, tramitación.   

�  Recogida en el aeropuerto, traslado al hotel.   

�  Presentación de los vendedores.   

�  Acompañamiento en todas las reuniones.   

�  Banco central.   

�  Asesoramiento de cómo hacer la tramitación bancaria.   

�  Acompañamiento al aeropuerto / regreso.   

�  Otros servicios que pueda demandar el cliente.   

�  El  cliente  con  sus  expertos  negocia  las  unidades  y  los  precios  directamente  con  los   
vendedores. En caso de no tener un experto, nosotros le podemos facilitar esta ayuda.   

  

�  Para más información no dude en consultarnos. Escribiéndonos un e�mail a   
contacto@diamantesvalencia.com  Móvil: 629 610 215.    

  

� �
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Estas fotos fueron realizadas en una oficina de compra-venta de diamantes en 
bruto, ofreciendo mis servicios como tasador a una empresa con todos los 
permisos en regla. 

Para el asesoramiento de la compra de diamantes en bruto en África e 
importarlos a Europa, los honorarios de mis servicios son 1000€ (impuestos y 
desplazamientos no incluidos) 
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Países productores de diamantes visitados:   
Sierra Leona, 12 octubre de 2003.   
  
FERIAS VISITADAS.   

1 Basel con Mllopis. Abril 2005.Suiza. Francia.   

2 Iberjoya 16�18 septiembre 2005 Con Ildefonso y Miguel Ángel Frontera   

3 Feria de joyería y relojería de valencia 19 al 21 de octubre de 2005. Con Ildefonso.   

4 Expominer: feria de Barcelona. 11�13 de noviembre 2005 Con Ildefonso.   

1 Joyacor: feria de Córdoba. 9�11 de marzo 2006 Con Ildefonso y Juan Larraz.   

2 Basel con Mllopis.31 Marzo al 3 de Abril de 2006 Suiza y Francia.   

3 Anwerpen: Bélgica, bolsa de diamante. 23 al 25 de mayo de 2006.   

4 Exponor: Portojóia 20 al 23 de septiembre de 2006   

5 Feria de joyería y relojería de Valencia 19 al 21 de octubre de 2006. Con Ildefonso.   

 1 Vicenzaoro: feria de Italia. 14�21 de enero 2007. Vicente Sirera. Ernesto.   

2 Iberjoya: feria de Madrid 20 de enero de 2007. Mllopis y Ana.   

3 IX novena edición de PRODIAM, profesionales del diamante.    

Madrid 12 de septiembre 2007. Con Mllopis, Joaquín.   

4 Feria de Joyería y relojería de Valencia 19 al 21 octubre de2007.   

Blogs: ASSOCIACIO DE GEMOLEGS DE LA COMUNITAT VALENCIANA.   

http://gemolegs.blogspot.com   

http://gemolegs1.blogspot.com   

  

© Copyright Rafael Córcoles García.   
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